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Event Consultant (B2B) til MarCom i Bech-Bruun -

barselsvikariat
Kontaktperson:

Breender du for at skabe veerdiskabende B2B-events, der styrker relationer og skaber Heidi Fjelsted

nye forretningsmuligheder? Har du steerke projektlederkompetencer, blik for detaljen og

erfaring med at omsaette forretningsmal til relevante eventoplevelser? Sa er dette en

oplagt mulighed for at blive en del af Bech-Bruuns MarCom-afdeling.

Vi s@ger en skarp Event Consultant (B2B) til et barselsvikariat p4 10 maneder. Du har

solid erfaring med planleegning og afvikling af B2B-events — gerne fra en videnstung eller
radgivende organisation. Erfaring fra advokatbranchen er en klar fordel. Du er vant til at

arbejde bade strategisk og hands-on med B2B-events fra idé til evaluering.

Om rollen

Som eventkonsulent far du en central rolle i planlaegningen og eksekveringen af
klientrettede events, der styrker relationer og positionerer vores radgivning over for bade

eksisterende og potentielle klienter.

Du bliver en del af vores B2B-eventindsats og driver events pa tveers af

forretningsomrader. | teet samarbejde med partnere, advokater og dine kolleger i
MarCom-afdelingen, som ogsa teeller andre eventkonsulenter, sikrer du, at vores events

er relevante, malrettede og af hgj kvalitet — bade fagligt og oplevelsesmaessigt.

Du arbejder struktureret og proaktivt med hele eventprocessen og har blik for bade

detaljen og den samlede deltageroplevelse. Samtidig bidrager du til Isbende at udvikle og
lofte vores eventindsats — fra nye formater og malgrupper til maling af effekt.

Du far mulighed for at arbejde med en bred palet af events — fra starre, profilerende

arrangementer til mere malrettede og specialiserede formater for udvalgte malgrupper.
Det kan veere alt fra netveerks- og relationsskabende events og sociale arrangementer til

faglige og internationale arrangementer med deltagelse af advokater fra flere lande.
Bredden er stor, men feelles for alle events er, at de er malrettede, relevante og skaber
konkrete resultater — bade i form af steerkere relationer og nye forretningsmuligheder.
Dine ansvarsomrader

Du far en central rolle i vores eventindsats, og dine opgaver vil typisk omfatte:

Udvikling og radgivning om events

+Drive udviklingen af eventkoncepter og -planer for udvalgte forretningsomrader
*Sparre om malgrupper, formal, format og budskaber

*Omseette forretningsmal til konkrete events, der understatter relationer og
forretningsudvikling

Planlaegning og eksekvering

*Projektlede events fra idé til afvikling og evaluering

«Sikre struktur, fremdrift og hgj kvalitet i alle faser

*Koordinere med interne interessenter og eksterne leverandgrer

*Handtere deltagerrejse, logistik, invitationer og afvikling

Sammenhaeng og effekt

+Sikre, at events spiller sammen med gvrige marketingindsatser, herunder content,
LinkedIn m.v.

*Fglge op pa deltagelse, feedback og effekt

Bidrage til en mere datadrevet tilgang til events med fokus pa leering og lgbende
optimering

Din profil

Vi sager en profil med erfaring med B2B-events, som trives i rollen som bade radgiver,
drivkraft og hands-on eksekverende. Det er en fordel, hvis du kan se dig selv i flere af
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punkterne her:

«Erfaring med planlaegning og afvikling af professionelle events — gerne fra en videnstung
eller radgivende organisation. Erfaring fra advokatbranchen er en klar fordel.

«Staerke projektlederkompetencer og evne til at bevare overblikket i komplekse processer

*God forretningsforstaelse og evne til at omsaette behov til vaerdiskabende
eventoplevelser

*Sikker sans for valg af format, venue og rammesaetning — og evne til at sammensaette
events, der matcher malgruppe, formal og kontekst

*Erfaring med stakeholder management og samarbejde pa tvaers af mange interessenter,
hvor du kan udfordre og radgive konstruktivt — ogsa nar der er mange meninger og hgj
faglighed

«Struktureret, proaktiv og detaljeorienteret tilgang med en hgj kvalitetsstandard

Erfaring med eventvaerktajer, nyhedsbreve, CRM og deltagerhandtering er en fordel

*En lzengere videregaende uddannelse inden for marketing, kommunikation, business
eller lignende - fx fra CBS

Om Bech-Bruun

Bech-Bruun er en af Danmarks farende advokatvirksomheder, hvor hgj faglighed, steerke
relationer og kommerciel forstaelse gar hand i hand. Vi radgiver danske og internationale

virksomheder, organisationer og offentlige myndigheder om komplekse juridiske og

forretningsmaessige forhold.

| MarCom-afdelingen arbejder vi taet sammen med ledelsen og kolleger pa tvaers af

firmaet. Her bliver du en del af et ambitigst miljg med flad struktur, uhgijtidelig
omgangstone og dygtige kolleger, der gerne deler viden og erfaring. Du far faglige
udfordringer, ansvar og mulighed for at bidrage til kommunikationen i en professionel
advokatvirksomhed med hgje ambitioner.

Ansggning

Upload din ans@gning, dit CV, eksamenspapirer og eventuelle referencer snarest muligt.

Ansggninger behandles lgbende.

Har du spargsmal til jobbet, er du velkommen til at kontakte:

CMO Annika Krogh Colombo pa 25 26 37 77 eller Marketing Manager Heidi Fjelsted pa

25 26 36 56.
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